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Cursos de ventas en Bogotá. 









Los cursos de ventas son 50% teóricos y 50% prácticos. 
Reciba técnicas de 300 libros de ventas. 
Puede acceder a todos los cursos online. 
Mil profesionales capacitados en 15 años. 
Estimulamos la pasión del vendedor al entregarle argumentos con especialización, precisión y creatividad.










Cursos de técnicas de ventas







Grupos empresariales de 6 a 12 personas.






Técnicas de venta
por teléfono
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Asimilar hábitos de cordialidad, herramientas de manejo de objeciones y estrategias de cierre al llamar por teléfono.

16 horas presenciales. Evaluación y Diploma.





Ver detalles






Técnicas de venta
directa
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90% de los vendedores con el 50% de información. La inteligencia, el entusiasmo y la experiencia no sustituyen al conocimiento.



16 horas presenciales. Evaluación y Diploma.





Ver detalles






Técnicas de venta
consultiva
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Definir, medir, analizar y diagnosticar un problema del prospecto logrando que compre e implemente nuestra solución al problema.



16 horas presenciales. Evaluación y Diploma.





Ver detalles










Técnicas de cierre
de ventas
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Mediante los talleres personalizados, el vendedor identifica hábitos y comportamientos perjudiciales al vender.



8 horas presenciales. Evaluación y Diploma.





Ver detalles






Técnicas de servicio
al cliente
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Compramos experiencias en lugar de productos con el contacto más humano con dignidad en preventa y posventa.



8 horas presenciales. Evaluación y Diploma.





Ver detalles











Empresas capacitadas por Grupo tecnológico de Bogotá
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¿Qué hacemos?
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Técnicas empleadas en los cursos de ventas
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Conferencistas
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Harry Walt Rosales

Ingeniero electrónico
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Marcela Posada

Economista
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Ángela Silva

Coach comercial
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Agustín Blanco

Ingeniero electrónico
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Testimonios de alumnos









"El mejor curso de ventas que he tomado en 25 años."

Alirio Reyes

Gerente Comercial


"Puedo expresarme con convicción, seguridad y sencillez generando confianza."

Diana Perez

Account Manager


"Primer curso donde no son condescendientes y dicen la verdad."

Aries Aramis

Gerente





"Ahora puedo usar experiencias y testimonios para comunicar seguridad hablando desde el corazón."

Mónica Ramírez

Gerente General


"Aprendí a argumentar con lógica."

Carla Sanchez

Impulsadora


"Malas palabras matan la venta."

Saul Mercado

Gerente de tienda





"Mis ventas subieron un 25% luego del curso."

Paola Hernández

Directora de Talento Humano


"Si no me mantengo en contacto, mi competencia si lo hace."

Diana Quintero

Coordinadora de Call Center


"Entendí como controlar sin presionar, apelando a la motivación y no a la coerción."

Natalia Caballero

Gerente Comercial









Contacto






TEL: 6018839969

CEL: 3192148748

info@tecnologicodebogota.com

Calle 42 #26 b 06 Of. 304

Bogotá, Colombia
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